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iSL205 - PAZARLAMA ILKELERI - iktisadi ve idari Bilimler Fakiiltesi - isletme Bolimii
Genel Bilgiler

Dersin Amaci

Ogrencilerin pazarlama ile ilgili kavramlari ve konulari kavramalarini saglamaktir.

Dersin icerigi

Pazarlama kavrami, pazarlama yaklasimlari, cevre stratejik planlama, pazar bélimlendirme, Grin fiyat, tutundurma ve dagrtim kararlari.
Dersin Kitabi / Malzemesi / Onerilen Kaynaklar

Altunisik R, Ozdemir S. VeTorlak O. (2014- 2024 arasi baskilari); Pazarlama ilkeleri ve Yonetimi, istanbul: Beta Basim. Ders notlari ve slaytlar.
Planlanan Ogrenme Etkinlikleri ve Ogretme Yoéntemleri

Anlatim, Soru-Cevap, tartisma

Ders icin Onerilen Diger Hususlar

Pazarlama yonetiminde cevresel degisim ve 6zellikle dijitallesmenin yarattigi stratejik farklilari ve vaka analizlerini anlayabilmek icin bu konuda internet veve ders kitabina
yonelmeleri tavsiye edilimektedir.Ders Oncesi, konular ileilgili okuma yapilmasi énerilir.

Dersi Veren Ogretim Elemani Yardimcilari
Yardimcr 6gretim elemani yoktur.
Dersin Verilisi

Teorik ve ylzylize

Dersi Veren Ogretim Elemanlar

Prof. Dr. Suzan Coban

Program Ciktisi

1. Pazarlama kavramini agiklayabilir
2. Pazarlama ve cevre iliskisin analiz edebilir.
3. Pazarlama stratejilerini agiklayabilir.

Haftalik icerikler

Ogretim
Sira Hazirhik Bilgileri Laboratuvar Metodlan Teorik Uygulama
1 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Ders Tanitimi.
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve Pazarlama
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma kavram ve
y&ntemi yaklasimlari
2 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve yaklasimlarinin
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma karsilastiriimasi
yontemi
3 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve arastirmasi ve
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma bilgi sistemleri
yontemi
4 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Pazarlama
ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve cevresi: makro ve
vesistemeyiiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma mikro
yontemi
5 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Pazar ve pazar
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve turleri
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma
yontemi
6 Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama Anlatim, soru- Tiketici pazari
ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu cevap ve
vesistemeytiklenen slaytlari inceleyiniz tartisma

yontemi
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Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeytiklenen slaytlari inceleyiniz

Su ana kadar anlatilan tim iceriklerden ve ders notlarindan sorumlusunuz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeytiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeyiiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeyiiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yénetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeytiklenen slaytlari inceleyiniz

Ders icerigi ve AKTS bilgilerini okuyarak gelin. Altunisik ve digerleri; Pazarlama
ilkeleri ve Yonetimi kitabinin konu ileilgili sayfa araligini okuyunuz. Ders notu
vesistemeyiklenen slaytlari inceleyiniz

Ogretim

Laboratuvar Metodlan

is Yukleri

Aktiviteler Sayisi
Final 1

Vize 1

Final Sinavi Hazirlik 7
Ders Oncesi Bireysel Calisma 14
Bitlinleme 1

Ara Sinav Hazirhk 7

Degerlendirme

Aktiviteler
Ara Sinav

Final

Agirhgi (%)
40,00
60,00

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yoéntemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Anlatim, soru-
cevap ve
tartisma
yontemi

Teorik Uygulama

Endustriyel pazar

Ara Sinav

Pazar
Bolimlendirme

Hedef pazar
segimi

Pazarlama
Karmasi: Uriin

Pazarlama
Karmasi: Uriin

Fiyat Kararlar

Fiyat Kararlari

Pazarlama
Karmasi:
Tutundurma
(iletisim)

Siiresi (saat)

2,00
2,00
6,00
1,00
1,00
4,00



isletme Bolumii / isletme X Ogrenme Ciktisi iliskisi

P.C.1
0.c.1 5

P.C.3:

P.C.4:

P.C.5:

P.C.6:

P.C.7:

P.C.8:
P.C.9:
P.C.10:

P.C.11:

6.C.1:
0.c.2:

0.¢.3:

P.C.2 P.C.3 P.C.4 P.C.5 P.C.6 PC.7 PC.8 P.C.9 P.C.10 P.C. 11
1 3 3 2 3
1 3 3 2 3
1 3 3 2 3

isletme alaninda giincel, kuramsal ve uygulamali bilgilere sahip olma, bu bilgileri kullanabilme (Bilgi) (Alana Ozgui Cikti)

isletme alaninda bilimsel veri ve bulgulari analiz edebilme, analitik diisiinebilme, yorumlayabilme ve aktarabilme yetkinligine sahip olabilme
(Beceri) (Alana Ozgui Ciktr)

isletme alanindaki problemleri bilgi teknolojilerini kullanarak, tanimlayabilme, ¢éziimler gelistirecek araglari belirleyebilme ve kullanabilme
(Bilgi, Beceri ve Yetkinlikler- Temel bilgi teknolojileri bilgisi, Bilgi teknolojileri kullanabilme becerisi ve Teknoloji segim ve kullanabilme

Yetkinligi) (Alana Ozgii Cikti)

Farkli disiplinlerle uyumlu calisabilme, bagimsiz calismalar yiritebilme ve grup projelerinde sorumluluk alabilme (Yetkinlikler- Bagimsiz
Calisabilme ve Sorumluluk Alabilme Yetkinligi)

Ogrendigi ve sahip oldugu bilgi ve becerileri sorgulayarak degerlendirebilme, karsilagilan sorunlara ¢6ziim Gretebilme (Yetkinlikler-Elestirel
dustinebilme ve inisiyatif alabilme yetkinlikleri)

Stirekli 6grenme ve gelismenin gerekliligini kavrama, gelismeleri izleme ve kendini siirekli yenileme (Yetkinlikler- Ogrenme Yetkinligi)

Tirkgce ve Ingilizce bilgileri izleyebilme ve ilgililerle iletisim kurabilme, bu bilgi ve becerileri yazili ve s6zlii olarak aktarabilme (Beceri ve
Yetkinlikler- Dil becerisi, iletisim ve Sosyal Yetkinlik)

is ahlakina ve toplumsal etik degerlere uygun davranabilme (Yetkinlikler- Etik durus ve deger yargilari Yetkinligi)
Kalite kaltdrd, is saghdgr ve guivenligi konularinda yeterli bilince sahip olabilme (Yetkinlikler- Farkindalik ve kurumsal kiltr yetkinligi)
Girisimci, yenilikci ve kendi isini kurabilme potansiyeline sahip olabilme (Yetkinlikler — Girisimcilik yetkinligi)

Temel hak ve ozgurltklerin bilincinde bireyler olarak hukuksal is ve islemlerin temellerine hakim olabilme, hukuki stirecleri kavrayarak
uygulayabilme (Bilgi ve Beceri yetkinlikleri — Hukuk Bilgisi ve bu bilginin pratik islemlere aktarilabilme becerisi)

Pazarlama kavramini agiklayabilir
Pazarlama ve cevre iliskisin analiz edebilir.

Pazarlama stratejilerini agiklayabilir.
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